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FINANZA AZIENDALE – ACCESSO AL CREDITO – BUSINESS PLAN 
– RAPPORTI BANCA/IMPRESA 
 
Il presente Modulo ha per oggetto l’approfondimento delle problematiche connesse con la finanza 
aziendale.  
Particolare attenzione verrà posta agli strumenti di programmazione finanziaria ed a quegli 
elementi che consentono di individuare, qualificare e quantificare i fabbisogni di risorse, nonché 
l’eventuale stato di crisi.  
Verranno altresì affrontati i temi connessi si rapporti con il si stema bancario quale interlocutore 
importante nel reperimento delle risorse necessarie, analizzando altresì gli strumenti di 
valutazione dell’impresa in uso e i fattori che li influenzano.  
E’ articolato in due lezioni. 
Obiettivo del Modulo è fornire, anche attraverso l’esame di casi pratici, un approfondimento sugli 
strumenti per il supporto alle aziende nelle scelte di natura finanziaria.  
 
 
PREMESSA  
a cura di Rosanna Chiesa, Commercialista  e Federico Moine, Commercialista 
 
 
LEZIONE N. 1  
  

 Inquadramento generale delle problematiche connesse con la finanza aziendale, anche 
in funzione della risoluzione delle crisi aziendali.  

 Le informazioni economico-finanziarie utili per quantificare e qualificare in maniera 
corretta il fabbisogno finanziario a sostegno degli impieghi (analisi dei flussi).  

 Il business plan come strumento: 
- di pianificazione e programmazione dell’attività aziendale per le aziende in 

espansione; 
- per dimostrare il progetto imprenditoriale ai fini del superamento dello stato di crisi 

dell’impresa. 
 Esame di casi pratici. 

 
Relatori:  
Alessandro BAUDINO – Avvocato 
Roberto FRASCINELLI – Commercialista  
Franco MARTINO – Commercialista 
 
LEZIONE N. 2  
 
L’impresa nei rapporti con il sistema bancario: disamina delle principali informazioni alla base del 
rapporto. 
Pacchetti informativi integrati per rispondere alle domande degli interlocutori: stakeholders, 
finanziatori ed altri. 
I sistemi di rating: elementi che li influenzano – La Centrale Rischi. 
Esame di casi pratici. 
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